MERGERS ACQUISITIONS TRANSITION VALUATIONS

Opportunité: QC1404

204-889-1889
martin@queenston.net

Consultant au dossier:
Martin Luc Derome

Région: Centre du Québec
Droit d'acces*

Frais Lettre Intention**

Information Générale
B8 L RV SV tETeto8 Actions ou Actifs
Agent général - courtage SENOELECERY T
Réseau (anciennement) Great West
Distributeur - investissement

Résultats combinés

Revenus récurrents lotaux. $281,591.03
: Acfis goﬁs g?stxon fotéux $27,156,113
: Norﬁb;‘e &e fliénis trotar.\urt‘ 387
VMroyVemrle Vd'arctirf ﬁar Eliéni ‘ $70,171
= Norﬁﬁre Vderrérsidrenrces; ‘ 221
: Mo&eﬁné d;acrtif par rr iaeﬁcé E $122,878
e VT(’)p iO Vcli’en’ts 1’012’1\11’(. $9,790,227

Moyenne des tops 10 clients $489,511

QC1404 - Clientéle

Revenus Récurrents $99,348

Actif Sous Gestion $11,548,869

Nombre de clients 225

$ par client $51,328

Nombre de résidence 125

$ par résidence $92,391

Type de renouvellement Majoritairement a vie

Investissement: Top 10 Clients $8,772,667

Moyenne par client Top 10 $877,267

Actifs avec encore frais aux clients

Aucun

Clients par plage d'actifs

Moins de 50 000$

50 000$ & 99 9998
@ 1000008 4200 000$
@ Plus de 200 000$

fonds d’investissement.
Cette opportunité unique permet a un cabinet de se posi

financiére intergénérationnelle des clients actuels.

I'entente de confidentialité et de I'entente d’honoraires.

Queenston.

agreement and the fee agreement.

*: Non-remboursable. / Non-refundable

next 12 months."

Bref Résumé
Excellente opportunité d’affaires pour un cabinet sous contrat direct avec La Canada Vie, offrant un fort potentiel de croissance en

ionner stratégiquement dans la grande région du Centre-du-Québec, un
secteur en pleine expansion, tout en renforgant ses activités avec La Canada Vie. Le fort potentiel de croissance passe par la planification

Les vendeurs sont préts a s'impliquer activement dans le succés de la transition en restant disponibles pour accompagner le transfert
des affaires et contribuer a I'acquisition de nouveaux clients. Leur engagement garantit une co
tants et un soutien précieux pour saisir de nouvelles opportunités de croissance.

nuité des relations avec les clients

"Pour accéder aux documents d’information générale et financiére préparés par Queenston, un frais non remboursable est exigé apres la signature de
Par la suite, un frais supplémentaire est requis pour le dépot d’une lettre d'intention. Ce montant est crédité contre nos honoraires si vous étes I'acheteur
sélectionné. Dans le cas ol vous ne seriez pas sélectionné, le frais restera créditable pendant 12 mois contre toute transaction future conclue avec

To access the general and financial information documents prepared by Queenston, a non-refundable fee is required after signing the confidentiality

Subsequently, an additional fee is required to submit a letter of intent. This amount will be credited against our fees if you are the selected buyer. If you are
not selected, the fee will remain creditable for 12 months against any future transaction completed with Queenston.

**: Applicable contre les honoraires de consnultations de Queenston pendant les 12 prochains mois. / Applicable against Queenston consultation fees for the

L'acquéreur doit étre accrédité avec la Canada Vie, contrat direct.

LES TROIS BLOCS D'AFFAIRES SONT LOCALISES

CENTRE DU

QC1404 - Clientéle
Revenus Récurrents $148,623

Actif Sous Gestion $14,445,244

Nombre de clients 134

$ par client $107,800

Nombre de résidence 74

$ par résidence $195,206

Type de renouvellement Majoritairement a vie

Investissement: Top 10 Clients $5,038,071

Moyenne par client Top 10 $508,807

Actifs avec encore frais aux clients 400,000% terminée 02-2025

Clients par plage d'actifs
Moins de 50,000 $
50,000$ & 99,9999$
@ 100,000 4 200,000$
@ Plus de 200,000$

QC1404 - Clientéle
Revenus Récurrents $33,620

Actif Sous Gestion $1,162,000

Nombre de clients 28

$ par client $41,500
Nombre de résidence 22
$ par résidence $52,818

Type de renouvellement Majoritairement a vie

Investissement: Top 10 Clients $979,489
Moyenne par client Top 10 $97,949
Actifs avec encore frais aux clients Aucun

Clients par plage d'actifs

Moins de 50,000 $

50,000$ 4 99,9999$
@ 100,000$ a 200,000$
@ Plus de 200,000$

Clients par plage d'ages Clients par plage d'ages Clients par plage d'ages
<25 Moins de 25 ans 36 a 50 ans
@® 2635 @® 26a35ans @® 51a65ans
36-50 36 a 50 ans @ Plusde66 ans
@® 5165 @ 51a65ans
@ 66+ @ Plusde 66 ans
Actif par type de régime Actif par type de régime Actif par tpe de régime
@ OUVERT @ Ouvert @ Ouvert
@ REER @ REER @ REER
@ FERR @ FERR @ FERR
REEE CELI
e 53.6%

Nombre de police par produit d'assurance

@ Vieuniverselle

@ Maladie graves
Invalidité

@ Temporaire

@ Permanente avec participation

Nombre de police par produit d'assurance

@ Vieuniverselle

@ Maladie graves
Invalidité

@ Temporaire

@ Permanente avec participation

Nombre de police par produit d'assurance

@ Vieuniverselle

@ Maladie graves
Invalidité

@ Temporaire

@ Permanente avec participation

Avoir du client (%)
@ Gestion du patrimoine seulement
@ Assurance seulement

Les deux types

Avoir du client (%)
@ Gestion du patrimoine seulement
@ Assurance seulement

Les deux types

Avoir du client (%)
@ Gestion du patrimoine seulement
@ Assurance seulement

Les deux types




